
 

Prueba libre para la obtención del Título de Bachiller 2022 

ECONOMÍA de la EMPRESA 
Apellidos ___________________________________________ Nombre______________________ 
DNI __________________________________________________ Fecha _____________________ 

 

1.— (1,5 puntos) Calcula los Flujos de Caja anuales y el VAN (Valor Actual Neto) de estos dos 
proyectos de inversión y decide cuál es mejor (P1 ó P2). La tasa de actualización es del 5% anual. 
Rellena los resultados en los huecos de la tabla 

  Año 0 Año 1 Año 2 Año 3 
  Desembolso 

inicial: 
2.000€ 

Cobros: 
2.000€ 
Pagos: 
1.000€ 

Cobros: 
1.000€ 
Pagos: 
1.000€ 

Cobros: 
4.100€ 
Pagos: 
2.000€ 

 

Proyecto 1 Flujos de caja:     
VAN:  

 
 
 
 
Proyecto 2 

 Desembolso 
inicial: 
2.000€ 

Cobros: 
3.000€ 
Pagos: 
2.000€ 

Cobros: 
3.000€ 
Pagos: 
1.000€ 

Cobros: 
4.000€ 
Pagos: 
4.000€ 

Flujos de caja:     
VAN:  

 

2.— (1,5 ptos) Define/Explica brevemente: 

a) (0,75 ptos.) Barrera de entrada a un sector: concepto y tipos que conozcas 
b) (0,75 ptos.) Punto Muerto o Umbral de Rentabilidad de una empresa 

 

3.— (1,5 ptos) A la vista de los datos del último ejercicio económico de esta empresa calcula el 
Resultado del Ejercicio (BDII) y su RENTABILIDAD económica (ROA) y financiera (ROE) 
PARTIDAS DE LA CUENTA DE PÉRDIDAS Y GANANCIAS (cifras en miles de €) 

Intereses pagados por los fondos ajenos               1.040 Dotación para amortizaciones                     560 
Variación existencias (Ex. finales – Ex. iniciales)   3.000 Gastos externos y de explotación            5.200 
Ventas netas y otros ingresos                               32.400 Gastos de personal                                  6.300 
Impuesto sobre el Beneficio                                    2.800 Compras                                                13.200 
  
Activo Total = 67.600€ Patrimonio Neto = 30.000€ 

4.— (1,5 pts) Los costes de un negocio de venta de canciones por Internet son: 

• Alquiler del espacio en el servidor: 580€ anuales 
• Acceso a Internet: 10€ al mes 
• Publicidad: 325€ al trimestre 
• Sueldos: 88.000€ al año 
• Coste de cada canción: 1€ por canción 

 

a) ¿Cuánto es el total de Costes Fijos anuales? 
b) Si vendiera 45.000 canciones al año ¿a qué precio tendría que vender cada una para 

conseguir cubrir todos los costes? 
c) Con los valores de precio calculados antes ¿Qué beneficio tendría si vende 40.000 

canciones?  



 

5.— (4 ptos, 0.2 cada pregunta acertada, resta 0.1 cada respuesta errónea) 
Indica en el guion delante de cada afirmación si es Verdadera (pon una V) o Falsa (pon F)  

____ Según las reglas de la UE, se considera “PYME” a las empresas con una plantilla inferior a 50 
personas y una facturación anual inferior a 10 millones de euros 

____ Las sociedades capitalistas como la SA y la SL tienen “responsabilidad limitada”, los socios 
no responden con su patrimonio personal  

____ Una “participación” es cada una de las partes iguales en que se divide el capital de una SA 

____ El Balance de Situación Patrimonial de una empresa representa el patrimonio de una sociedad 
en un momento de tiempo concreto  

____ El Beneficio de Explotación ó Económico es el Beneficio después de Intereses e Impuestos 
(BDII) 

____ Un “Fondo de Maniobra” negativo siempre supone un problema de liquidez 

____ Un problema generalizado como una pandemia se puede considerar un cambio en el entorno 
específico de la empresa 

____ Podemos identificar el efecto llamado “Economías de Escala” en que el Coste Variable unitario 
disminuye al producir objetos en grandes cantidades 

____ En una empresa una departamentación funcional es aquella que toma como criterio de división 
y agrupación las zonas geográficas 

____ Según la metodología del “Núcleo Competitivo de Porter” la existencia de una fuerte “amenaza 
de productos sustitutivos” restaría atractivo al sector analizado 

____ En el método ABC o “ley de Pareto", los productos clasificados como A y que requieren más 
atención, son aquellos muy numerosos y de escaso valor unitario 

____ En la franquicia, una de las principales ventajas para el franquiciado es que se asegura el 
Know How y la imagen de marca del franquiciador 

____ En el periodo de "madurez" (Ciclo Vida del Producto) las ventas son elevadas, pero hay mucha 
competencia y el beneficio se reduce 

____ La estrategia de “liderazgo en costes” implica fabricar productos muy distintos a los de los 
competidores y poder venderlos más caros 

____ La “Diversificación” (Ansoff) es una forma de crecimiento basada en desarrollar nuevos 
productos y dirigirlos a los mismos mercados en los que ya estaba la empresa 

____ El análisis del “Pay Back” o “Plazo de Recuperación” de un proyecto de inversión tiene en 
cuenta que el dinero tiene distinto valor en el tiempo, asignándole un valor inferior a los más 
alejados del momento actual 

____ La “amortización” es una fuente de financiación interna que no constituye deuda 

____ Al calcular el VAN de un proyecto de inversión, si se aumenta la tasa de actualización 
considerada, el VAN siempre bajará 

____ En una “línea de crédito” se consigue una cantidad prestada invariable de la que se dispone 
en su totalidad inmediatamente y se devuelve regularmente con plazos y cuotas pactadas  

____ En el Leasing el importe de la “Opción de compra” es superior al Renting 


